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Modelli organizzativi

Competenze gestionali

Cultura finanziaria

Per la gestione di una nuova impresa
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L�imprenditoreL�imprenditore

È imprenditore chi esercita 
professionalmente un'attività economica 
organizzata al fine della produzione o 

dello scambio di beni o di servizi

(art. 2082 c.c)
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Il �neo�Il �neo�-- imprenditore (criticità)imprenditore (criticità)

esercizio professionale

economicità dell’attività

organizzazione dell’attività

chiarezza dei fini gestionali



SIGE srlSIGE srl Studio Mele Dottori CommercialistiStudio Mele Dottori Commercialisti 44

L�imprenditore: caratteristicheL�imprenditore: caratteristiche
(la regola delle 6 �C�)(la regola delle 6 �C�)

Capacità

Coraggio

Costanza

Cuore

“Fortuna”
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Sopra tutto la regola delle regole:Sopra tutto la regola delle regole:

Molta osservazione e poco 
ragionamento conducono alla verità

Molto ragionamento e poca 
osservazione conducono all’errore
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CapacitàCapacità

Come produco?

Quale sistema di prodotto offro?

A che mercato mi rivolgo?

Con quali concorrenti mi confronto?

Come configuro la struttura operativa?

Di che “network ho bisogno”?

Quali sono le conseguenze economico-finanziarie?
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Temi economico-finanziari (1)

L’impresa è conveniente dal punto di vista economico?

(analisi punto di pareggio - conti economici previsionali)

L’impresa è fattibile dal punto di vista finanziario?

(piano degli investimenti - stati patrimoniali finanziari)
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Temi economico-finanziari (2)

Come coprire il fabbisogno finanziario?

(flussi finanziari - budget di cassa)

Quale è il grado di rischio del progetto?

(analisi di sensitività)
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CoraggioCoraggio

Colui che ha bisogno di riflettere 
completamente prima di fare un passo,

trascorrerà tutta la vita su di una gamba 
sola (proverbio cinese)
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CostanzaCostanza

Valutare le proprie energie commisurate ai fini

Il valore non si crea autonomamente dai capitali

La ricerca circa le dinamiche del valore è il problema 
fondamentale dell’imprenditore, ma riguarda anche i 

suoi collaboratori
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CuoreCuore

…………………
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FortunaFortuna

Aiutati che Dio ti aiuta!
(comunque è sempre meglio con un “maestro”)

Importanza dell’analisi di sensitività

Intelligenza degli indizi (quando fermarsi?)
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