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LA FIGURA DEL B.A.

DEFINIZIONE

¢ [ BA O INVESTITORI INFORMALI DI
CAPITALE DI RISCHIO, SONO PERSONE
FISICHE CHE INTERVENGONO A LIVELLO
PRIVATO

¢ OLTRE AD APPORTARE CAPITALE
OFFRONOIANCHE LA LORO ESPERIENZA
GESTHONALE PER LO SVILUPPO! DI
PROGETN DIIMPRESA, PER LO PIU" IN
FASE DI START-UP




LA FIGURA DEL B.A.

¢ BA in USA: > 55 anni, grandi mezzi
e buona esperienza aziendale;
grande rete di relazioni; conoscenza
settore; disponibilita tempo.

¢ BA in Italia: > 38 anni, buona
cuUltura econemicoy/aziendale, vogdlia
di Intraprendere, apporta
INAGVaZIGNE.




LA FIGURA DEL B.A.

PERCHE’  UTILIZZARE UN BA ?
¢ Perche non ti costa niente
¢ Percheé ti porta dei soldi

¢ Perche ti porta delle competenze e
delle conoscenze

¢ Perche fara di tutto perche il
pusiness vada bene, per potere
FecUuperare i suei soldi




Dieci vantaggi
dell'investimento di un BA. (indagine U.5.A.)

Preferiscono investimenti piu ridotti rispetto ai V.C.,

Investono helle start-up senza chiedere redditi
certi

linvestono in tutiti it settori diattivitd in crescita

IHanno piulfilessibilifta decisionale, rispettio ail fondi di
capitale difrischio

lba raccolia deiffionditnon commporta“costi




Continua....

Sono investitori a “valore aggiunto” perche
apportano la loro esperienza oltre al finanziamento

Sono geograficamente piu distribuiti rispetto ai V.C.

L| pres’ri?io personale ha un effetto leva sulle altre
fontil dil finanziamentio

Pessono ofifirire garanzial per uh prestito, nel caso
nen Versine: equity.

INon'seho) confraria fihanziarelerecnologie pil
diverse
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Logiche di valutazione di un BA

(estratto da interviste con BA francesi)

Il rapporto tra BA e Proponente di
progetto ha due elementi
fondamentali:

¢ |_"aspetto umano
¢ |_"aspetto economico/finanziario




Logiche di valutazione di un BA

L"'aspetto umano del proponente

¢ Capacita di ascolto

¢ Flessibilita

¢ Disponibilita a modificare le proprie
strategie

¢ Sapere apprezzare ed accogliere le

competenze del BA in termini dil gestione,
dii mercato e di relazioni

¢ [rasparéenza dell rapporto




Logiche di valutazione di un BA

L"'aspetto economico/finanziario

L’analisi del progetto e fatta secondo |
sistemi classici:

¢ Consistenza effettiva del mercato
¢ Vantaggio competitivo reale

¢ Piano realistico di sviluppo

¢ lecnologia dispoenibile

¢ Einanza richiesta e sufficiente per
fagdgiungere; obiettivi attesi




Logiche di valutazione di un BA

IL BA INVESTE IN QUALCOSA :

¢ Che capisce

¢ Che cresce fortemente

¢ In cui esiste un buon gruppo di persone
¢ In cui non ce” un cliente dominante

¢ In cuil possa avere fiducia che durera per il
tempo prefissato




Logiche di valutazione di un BA

IL BA INVESTE IN QUALCOSA .

¢ CHE E" NELLA PROPRIA ZONA DI
RESIDENZA

¢ CHE RAPPRESENTA TRA IL 20 ED IL 30%
DELLA PROPRIA CAPACITA" FINANZIARIA

(mec
¢ CHE

lamente investe tra 50 e 150.000 €)
O POSSA FARE LAVORARE

DIVE

RTENDOSI




Logiche di valutazione di un BA

¢ CONOSCE BENE IL VOSTRO MERCATO

¢+ NE CONOSCE I PROBLEMI E VI AIUTA A
RISOLVERLI

¢ NON VUOLE APPROPRIARSI DELLA VOSTRA
AZIENDA

¢ HA BUONI CONTATTI CON LE BANCHE E CON 1
PARTNERS

¢ E" QUELLO CHE CI VUOLE PER LA FASE INIZIALE

¢ PUO" FORNIRE QUELLO CHE NESSUN ALTRO PUO*
FORNIRE: L IMPEGNO PERSONALE




Logiche di valutazione di un BA

FATTORI LIMITANTI Il SUCCESSO
DI UN_PROGETIO:

¢ Progetto non originale
¢ Dati irrealistici
¢ Informazioni insufficienti
¢ Crescita limitata del business
¢ Concetto poco sviluppato
¢ Sguadra non credibile
¢ Rigidita nella definizione, della struttura azionaria




ANGEL STRATEGY

High-growth start-ups: new businesses that are likely to
see sales grow to around € IM and employment to between
10 and 20 people in early years and export oriented.

Key selection criteria of risk capital investors (generally):

New products or technological improved products in an existing market
A product or service that can be taken to market without further
development (i.e. past the initial concept stage)

Creation of new markets

Company’s growth should expected to be higher than market growth
Increase of market share against competitors

Superiority regarding competitors




IBAN-~

¢ Progetti acquisiti: oltre 3.500

¢ Progetti selezionati: oltre 1.500

¢ Progetti andati a buon fine: ca. 80

o Importi investiti nel 2005: ca. 8,5 M/€

¢ Business Angels coinvolti: oltre 200
(di cui circa 1/3 veramente operativi)
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